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SOBRAS AGO

Instituto Cocamar fi-
nalizou a selecao das
instituicoes para a
destinacao do re-
curso das Sobras da AGO 2025,
especialmente a instituicoes
que atendem pacientes em tra-
tamento oncologicos e seus fa-
miliares. As Sobras sao recursos
financeiros de doacao dos coo-
perados que sao destinados
para instituicoes do 3° setor,
beneficiando ainda mais as pes-
s0as mais necessitadas e con-
tribuindo com causas sociais
nas comunidades nos diversos
Mmunicipios em que a coopera-
tiva atua nos estados do Pa-
rana, Sao Paulo, Mato Grosso
do Sul, Mato Grosso e Goias.

TRADICAO - Tais doacdes, ja
tradicionais na Cocamar a cada
AGO, sao direcionadas para
instituicoes assistenciais, aten-
dendo ao principio 7° do coo-
perativismo que é a preocupa-
¢ao com as comunidades onde
a cooperativa esta inserida. De
acordo com a Cacamar, as doa-
coes foram personalizadas, de
maneira a atender necessida-
des especificas de cada insti-
tuicao, levando em conta o
numero de pessoas assistidas
e suas respectivas demandas,
possibilitando assim um im-
pacto mais representativo.

VALOR - Em 2024 foram dis-
tribuidos entre 18 instituicoes

@ cocamar

Estrada Oswaldo de Moraes Corréa, 1.000, Fone: (44) 3221-3007
CEP 87065-240 - Parque Industrial Cocamar - www.cocamar.com.br

CONSELHO DE ADMINISTRAGAD (2022/2025)

Luiz Lourenco (presidente), Luiz Pio Lonardoni (vice-presidente),
Afonso Akioshi Shiozaki (diretor-secretario), Adafto Lazarin, Anderson
Rufato, Antonio César Pacheco Formighieri, Cleber Veroneze Filho,
Fred Frand Frandsen, Johny Nakashima, José Rogério Volpato,

Sérgio Luis Viudes e Valdomiro Peres Junior

CONSELHO FISCAL 2025

Danilo Paiva Trugilo, Guilherme Martins Gomes dos Santos,
Leandro Camillo (efetivos), Natdlia Tormena, Ricardo
Cypriano, Vadeir Jose Pereira (suplentes).

Luis Anténio dos Reis, Luiz Henrique Pedroni, Paulo Vinicius Tamborlim,

Divanir Higino - presidente
José Cicero Aderaldo - vice-presidente

SUPERINTENDENTES

Alair Zago - Administrativo e Financeiro
Osmar Liberato - Operacoes
Leandro Cezar Teixeira - Relagao com o Cooperado
Anderson Ales Bertolleti - Negdcios
Arquimedes Alexandrino - Concessiondrias

Atender o Cooperado, assegurando a perpetuagdo
da Cooperativa de forma sustentavel

VISAD

Crescer com rentabilidade

assistenciais na area de acao
da Cocamar o valor de 4288
mil reais. Desta vez, em 2025,
R$ 236 mil serdo doados a en-
tidades assistenciais. Ja € uma
tradicao entre os cooperados
que fazem questao de doarem
parte das sobras, aléem de par-
ticiparem de diversas acoes
sociais que beneficiam as enti-
dades que acolhem idosos,
criangas, pacientes com cancer
e familiares e outros.

INSTITUICOES - Dentre as
instituicoes selecionadas es-
tao a Associacao Voluntaria do
Cancer Faud Haddad de Pal-
mital; Rede de Combate ao
Cancer de Astorga; Rede Fe-

Instituto Cocamar seleciona
entidades beneficiadas

Tais doagoes, ja tradicionais na Cocamar, atendem ao principio 7° do cooperativismo
que & a preocupagao com as comunidades onde a cooperativa esta inserida

minina de Combate ao Cancer
de Ivinhema; Rede Feminina
de Combate ao Cancer de Ma-
ringa; Uopeccan de Umua-
rama; Hospital do Cancer de
Maringa; Casa Ecuménica de
Amor ao Proximao de Maringg;
Instituto do Cancer de Lon-
drina; Ong Tok de Amor de
Londrina; Apae de Itai; Asso-
ciacao Beneficente Lar da
Crianca de Agua Boa; Rede Fe-
minina de Combate ao Cancer
de Santa Cruz do Rio Pardo;
Rede Feminina de Combate ao
Cancer de Chapadao do Sul; Ir-
mandade da Santa Casa de
Sao Vicente de Paulo de Terra
Boa; e Ha - Instituto de Pre-
vencao Campo Grande.

Amiga da Cultura

DIRETORIA EXECUTIVA VALORES

Dia 6 de maio, o Instituto Cultural Inga entregou o Prémio Empresa
Amiga da Cultura, que homenageia os patrocinadores dos projetos
apoiados pela entidade. O evento foi seguido por um jantar de confra-
ternizagao na Associacao Comercial e Empresarial de Maringa. Entre
as empresas reconhecidas, a Cocamar se destacou pelo apoio, via des-
tinacao do IRPJ, a dois importantes projetos culturais geridos pelo Ins-
tituto. Um deles é o Projeto Luzamar, que mantém as atividades da
orguestra e dos corais adulta e infantil da Fundacao Luzamor. O outro
€ a 7° Edicao do Ecos do Inga - Mostra de MUsica Instrumental, festival
dedicado a valorizagao do piano na musica brasileira.

JORNAL pe SERVIGO =

@ cocamar

« Rentabilidade * Qualidade = Confiabilidade = Etica = Transparéncia
+ Equidade * Pessoas * Responsabilidade Socioambiental = Seguranca

POLITICA INTEGRADA DA QUALIDADE

Estamos comprometidos com a obtengdo de resultados e a
satisfagdo de nossos clientes e cooperados, atraves da
melhoria continua de nossos processos orientados
pelos principios da Governanca Cocamar.

1. Lideranga e govemanga. 9. Qualidade e Seguranga

2. Estratégia e resultados. do Produto.

3. Riscos. 10. Processos.

4. Relagdes com partes 11. Cadeia de Suprimentos.
interessadas. 12. Melhoria.

5. Cooperativismo. 13. Pessoas.

6. Mercado. 14, Saude e Seguranca

7. Social. Ocupacional.

8. Ambiental. 15. Informagao.

Fone: 44 3028-5005 - www jornalcocamar.com.br

Jomnalistas: Rogério Recco (DRT-087) e Marly Aires
Editoracdo Grafica: André Bacarin

Registro: Este periodico foi matriculado no Cartorio
Civil de Pessoas Juridicas da Comarca de Maringa,
sob numero 8, livro B, folha 4.

Representante Local
Isa Simdes - 44 - 3028-5005 - 99963-3500

Representantes nacionais
Agromidia Ltda - 11 5092-3305
Guerreiro Agro Marketing - 44 3026-4457/99180-4450
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PALAVRA DO PRESIDENTE

De olho na proxima safra,

planejar os insumos e investir

no manejo do solo

Sao muitos os exemplos de sucesso nesse sentido entre os cooperados,

que alcancam médias de produtividade superiores aos padroes regionais

iferente de uma em-
presa comercial co-
mum, a Cocamar é a
soma dos interesses e
ideais de milhares de produtores
rurais, de todos os tamanhos,
que encontram na organizacao a
necessaria seguranca para de-
senvolver os seus negacios.

E em todas as regioes onde esta
presente com estruturas de
atendimento, a cooperativa con-
ta com a confianca e a satisfacao
dos cooperados em relagao a
qualidade do atendimento, dos
produtos e dos servicos a eles
oferecidos.

Promovida pela cooperativa, a
recente campanha de comercia-
lizacao de insumos para a safra
de verao 2025/26 é resultado
de uma parceria com as mais
respeitadas companhias forne-
cedoras do mercado e uma
oportunidade, com boas condi-
coes comerciais, para que 0s
cooperados possam se organi-
zar, adquirir os insumos de sua
preferéncia e travar os custos de
producao, assegurando assim
uma relacao de troca favoravel,
além de permitirem, com a an-
tecipacao dos negocios, o indis-
pensavel planejamento de toda
uma cadeia para que recebam
os produtos no momento que
precisarem.

Antecipar, portanto, é estratégia
eficaz para garantir previsibili-

dade, lembrando que quem opta
por nao planejar, apostando que
obtera alguma vantagem as
vésperas da semeadura da sa-
fra, se expoe ariscos que podem
acabar prejudicando a sua ativi-
dade.

Aos que ainda nao finalizaram
suas aquisicoes, recomendamos
dirigir-se a sua unidade de aten-
dimento, onde ha sempre opor-
tunidades de negocios em con-
dicoes competitivas e venda da
producao no mercado futuro.

Além do investimento em insu-
mos, reiteramos: & imprescindi-
vel que o produtor invista no
manejo do solo, pois tem sido
este o grande diferencial para
que ele possa superar as adver-
sidades climaticas. E contratar
seguro, o que também pode ser
feito na Cocamar. Sao muitos os
exemplos de sucesso nesse sen-
tido entre os cooperados, que
alcancam médias de produtivi-
dade superiores aos padroes re-
gionais.

Trabalhar com tecnologias e um
manejo de solo adequado, sob a
orientacao e a seguranca ofere-
cidas por uma cooperativa forte
e bem estruturada como a Coca
mar, que tem compromisso com
o desenvolvimento dos produ-
tores, é essencial para que eles
se fortalecam em seus negocios
e vislumbrem um futuro pro-
missor.

Divanir Higino, presidente da Cocamar

o

Aos que ainda nao finalizaram

suas aquisicoes, recomendamos

dirigir-se a sua unidade de

atendimento, onde ha sempre

oportunidades de negocios em

condicoes competitivas e venda

da producao no mercado futuro.
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RALLY

Com braquiaria, produtor

da adeus a silagem

Um dos primeiros a aderir a essa forrageira na regiao de Ipora (PR), em sistema
de integracao lavoura-pecuaria, diz nao se ver mais trabalhando de outra maneira

produtor e medico-

veterinario Albertino

Afonso Branca, o Ti-

ninho, de Ipora (PR),
um dos primeiros a aderir a bra-
quiaria ainda em meados da de-
cada de 2000, guando iniciou um
programa de integracao lavoura-
pecuaria por orientacao da Coca-
mar, diz nao se ver mais
trabalhando de outro jeito. E ga-
rante: “com um sistema bem
consolidado, tendo a braquiaria
como base e associada a outras
tecnologias, € possivel alcancar
uma produtividade de 30 a 40
sacas de soja acima da média do
municipio”

ESSENCIAL - Tininho, gue pro-
duzogracem 40 alqueires, e ta-
xativa: ‘nesse solo de areig, fragil
e gue esquenta muito ao sol, nao
tem como dispensar a braquia-
ria” O produtor usa a forrageira,
ainda, para alimentar uma cen-
tena de vacas leiteiras no in-
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verno: “nem preciso fazer sila-
gem”.

GANHO DE PESO - No dia 15 de
janeiro deste ano, Tininho fez o
plantio de 30 alqueires (72,6
hectares) com braquiaria, sendo
gue o pastejo comecou no dia 25
de marco. Com a braquiaria, a
producao de leite aumentou em
25% e a expectativa é de um
ganho de peso médio, no re-
banho, de 700 gramas por dia.

ADESAO - Somente noano pas-
sado, a unidade da Cocamar em
Ipora comercializou cerca de 70
mil quilos de sementes de bra-
quiaria entre produtores do mu-
nicipio e regiao, 0 que permitiu
cobrir com a forrageira uma area
de aproximadamente 6.200 al-
gueires (15 mil hectares), nas
modalidades consorcio milho e
braquiaria, braquiaria solteira e
integracao  lavoura-pecuaria
(ILP).

Tininho: “nem preciso fazer silagem”




Parceria com a Embrapa

O agronomo Fernando Cec-
cato, da unidade da Cocamar
em Ipora, lembra que muitos
produtores sao conscientes da
importancia desse manejo
para a sustentabilidade de
seus negocios e destaca que a
parceria da Cocamar com a
Embrapa Soja tem contribuido
para issa.

AVALIACAO DO SOLO - Por va-
ros anos, em Ipora e outros
municipios das regioes atendi-

das pela cooperativa, equipes
da estatal — lideradas pelos
pesquisadores Jalio Franchini,
Henrique Debiasi, Esmael Lo-
pes e Donizete Loni - realiza-
ram uma detalhada avaliagao
do solo, em propriedades de
cooperados. Entre outros as-
pectos, foram analisados nivel
de compactagao, estrutura fi-
sica, porcentagem de cober-
tura, analise nematologica,
declividade do terreno e taxa
de infiltracao de agua.

/N

NISSAN

BONSAI MOTORS

Tininho e o agronomo Fernando Ceccato

DEFICIENCIA - "O que se cons-
tatou, em resumo, foram solos
muito deficientes e desequili-
brados em seus aspectos fisi-
C0S, quimicos e bioldgicas’, diz
0 agronomo, ao acrescentar
gque a compactacao, entre ou-
tros problemas, dificulta a infil-
tracao.

MELHORA DA ESTRUTURA -

Com a braquiaria, ja no primeiro
ano de implantacao é possivel
observar uma melhora da es-
trutura fisica, entre outros
itens, que coibem a erosao, au-
mentam a atividade biologica e
promovem um aporte de umi-
dade, 0 que assegura mais re-
siliéncia as plantas em caso de
um veranico, com reflexos po-
sitivos na produtividade.
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RALLY

Média historica em Agua Boa (MT)

A produtividade de soja nao fica abaixo de 60 e 65 sacas por hectare -
quantidade que em alqueire paulista compreende de 145 e 157 sacas

a regido de Agua Boa
(MT), onde a Cocamar
INauUgUrou a sua maior

unidade operacional em janeiro
deste ano, sendo a primeira na-
guele estado, o clima beneficiou
as lavouras tanto na fase de
desenvolvimento, guanto na
colheita, de acordo com o ge-
rente José Claudemir Menegon,
o Claudinho. Por isso, a média
de produtividade, historica, nao
fica abaixo de 60 e 65 sacas por
hectare — quantidade que em
alqueire paulista compreende
de 145 e 157 sacas. SO para
efeito comparativo, nas regioes
norte e noroeste do Parang,
atendidas pela cooperativa e
onde o clima foi menos favora-
vel, com distribuicao irregular de
chuvas, a média é de 50 sacas
por hectare — 120 na medida
em alqueire.

AGILIDADE - Mesmo com a
correria e as atribulacoes de
uma safra cheia, 0s produtores
de Agua Boa que fizeram suas
entregas na estrutura da Coca-
mar, nao tém do que reclamar.
Se antes da chegada da coope-
rativa ao municipio eles enfren-
tavam uma longa demora para
descarregar as safras, o que,

nao raro, podia variar de dois
a trés dias, agora ficou bem
mais agil.

RECORDE - "Depois de efe-
tuada a classificacao dos graos,
0 descarregamento nao vai
além de 45 a 50 minutos’ in-
forma Claudinho. A previsao
dele € que o volume total de re-
cebimento alcance 131 mil to-
neladas, um recorde na histaria
de todas as unidades que re-
cepcionam graos da coopera-
tiva e que, aléem do Parana e
Mato Grosso, estao localizadas
também nos estados de Sao
Paulo e Mato Grosso do Sul.

ESTRUTURA - Totalmente au-
tomatizado e construido em
uma area de 20 hectares no
quildmetro 30 da rodovia MT-
240, o entreposto é dotado de
quatro moegas e dois tomba-
dores, dois secadores, quatro
conjuntos de pré e pos limpeza
de graos, um armazem grane-
leiro para 155 mil toneladas de
graos, cinco silos de 9 mil tone-
ladas, trés balancas, sistema de
classificagao para quatro raias
com dois caladores pneumati-
C0oSs, Um armazeém de insumos
de &4 mil metros quadrados, com

Mesmo tdo recente, a estrutura de Agua Boa ja conta com
205 cooperados e uma centena de produtores cooperantes

espaco climatizado para se-
mentes, além de loja e area ad-
ministrativa.

NA ENTRESSAFRA - Mesmo
tao recente, a estrutura de Agua
Boaja conta com 205 coopera-
dos e uma centena de produto-
res cooperantes que, apos a
colheita da soja, dedicam-se no
periodo de entressafra a varias
culturas, com destaque para
milho, gergelim, sorgo e aveia.
Claudinho explica que o clima
impoe limitagoes ao milho, cuja
janela é estreita — o ideal é fina-
lizar a semeadura até 20 de fe-
vereiro — devido a proximidade
do periodo seco, entre maio e
setembro.

SOLOS VARIADOS - A regiao
apresenta uma variedade de
tipos de solos - desde o argjlloso
de alta fertilidade até o arenoso
- e 0s agricultores, geralmente,
costumam manter rebanhos
bovinos. Por isso, & comum que
semeiem também a braquiaria

apos a colheita da soja para
terem uma forragem de quali-
dade nos meses seguintes.
Com a chegada da estacao das
aguas, no final de setembro, a
braquiaria é dessecada para dar
lugar a um novo ciclo de soja.

TUDO CERTO - O cooperado
Fabio Postal disse que foi rela-
tivamente tranquila a entrega
da soja na Cocamar e, diferente
do ano passado, quando a seca
prejudicou as lavouras, neste
ano deu tudo certo. "Foi fantas-
tico. Minha média chegou a 69
sacas por hectare’, comentou,
so lamentando que em uma de
suas areas a produtividade aca-
bou afetada por uma variedade
que nao correspondeu as ex-
pectativas. Para Postal, a pre-
senca da Cocamar oferece mais
seguranca aos produtores, mui-
tos dos quais, como ele, oriun-
dos do Parana. Postal € nascido
em Francisco Beltrao e sua fa-
milia mudou-se para Agua Boa
no final de 2002.
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A Unicampo entrega mais que servicos:.
entrega solugdées com base técnica,
experiéncia de campo € compromisso
com o resultado.

Profissionais qualificados que entendem o agro e

falam a linguagem do produtor.

® 44 4009-3800

Www.unicampo.coop.br
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RALLY

Oeste paulista tem extremos de produtividade

A maior parte dos produtores registrou perdas em maiores ou
menores volumes, mas houve também quem conseguiu colher bem

cenario das lavouras

de soja na safra

2024/25 na regiao

oeste paulista nao
foi muito diferente do que se viu
nos vizinhos norte e noroeste
do Parana: uma grande varia-
cao de produtividade causada
por veranico e ma-distribuicao
de chuvas na fase em que as
plantas mais precisavam de
agua, a de enchimento de
graos, entre o final de dezembro
e inicio de janeiro.

EXTREMOS - Antes disso, a
soja vinha se desenvolvendo
normalmente e a expectativa
era animadora. Como resul-
tado, a maior parte dos produ-
tores registrou perdas em
maiores ou menares volumes,
mas houve também quem
conseguiu colher bem. Assim
como no Parang, extremos
foram comuns neste ano.

ABAIXO DO POTENCIAL - Em
Palmital, municipio reconhe-
cido pela qualidade da maior
parte de suas terras, a média

geral de produtividade se si-
tuou entre 40 e 45 sacas por
hectare (100 e 110 sacas na
medida por alqueire paulista).
Segundo os técnicos, um pata-
mar muito abaixo do potencial
da cultura que na safra 2022/
23, servida por clima favoravel,
nao ficou aquém de 60 sacas
por hectare (145/alqueire).

TECNOLOGIA - De familia tra-
dicional no cultivo de graos e
que investe em tecnologias
para aprimorar suas medias, 0
produtor Fred Frand Frandsen
fechou a colheita com 46,7
sacas por hectare (113/al-
queire), enquanto muitos de
seus colegas tiveram que se
conformar com numeros bem
inferiores, entre 33 e 37 sacas
por hectare (80 a 90 na equi-
valéncia em alqueire).

MENOS E MAIS - O guadro foi
ainda pior nas imediagoes do
Rio Paranapanema, onde al-
guns produtores nem chega-
ram a colher. Ao mesmo
tempo houve quem, com a

sorte de ter sido beneficiado
por chuvas na hora certa, co-
lheu 66 sacas/hectare (expres-
sivas 160 sacas na medida por
alqueire).

EFEITO - "As lavouras até que
estavam bonitas na minha
propriedade, mas quando che-
gou 0 momento de passar a
maqguing, apareceram 0s efei-
tos do veranico’, comenta
Frandsen. Curiosamente, na
safra de soja anterior (2023/
24), que enfrentou uma seca
severa durante quase todo o
ciclo, sua média atingiu 53,7
sacas por hectare (130/al-
queire).

MILHO PREOCUPA - As ex-
pectativas se voltam agora
para a safra de milho de in-
verno, que também enfrenta
problemas. "Houve atraso na
semeadura, em alguns lugares
demorou 30 dias para voltar a
chover’, comenta o gerente da
unidade da Cocamar em Pal-
mital, Natan Rafael Borges.
"Numa avaliagao geral, pode-

maos dizer que o desenvolvi-
mento do milho é ruim’, re-
sume. A cooperativa passui
428 cooperados no municipio.

DIFERENCAS - Perto dali, em
Cruzalia, onde a Cocamar tam-
bém possui unidade operacio-
nal, o gerente Fabio Gavino
Mendes descreve um cenario
parecido tanto na soja quanto
no milho. Em relacao a oleagi-
nosa, a produtividade variou
entre 16,5 e 67 sacas por hec-
tare (40 e 163 sacas/alqueire).
‘As diferencas foram muito
grandes mesmo numa distan-
Cia pequena, de quatro a cinco
quilémetros’, observa. Por isso,
a média geral no Municipio nao
passou de 40 sacas por hec-
tare (100/algueire).

FALTA CHUVA - Quanto ao
milho, os produtores revelam
preocupacao, conforme cita o
gerente. Em Florinea, municipio
proximo, por exemplo, poucos
conseguiram semear a sa-
frinha. "La, tem chovido muito
pouca’, conclui.
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SOJA

Safra brasileira sera recorde

Rally da Safra estima producao de 172,1 milhoes, exportacao de 106 a 108 milhoes,

esmagamento de 57 a 58 milhoes e estoques de 5 a 6 milhoes de toneladas

pesar do clima ad-
verso durante a safra
2024/25 em varias
regices do Brasil, a
Agroconsult confirmou dia 23/4,
em reuniao na Associacao da
Cocamar Cooperativa Agroin-
dustrial, sua projecao inicial de
safra recorde de soja de 172,1
milhoes de toneladas, 16 mi-
Ihoes de toneladas a mais em
relacaco  a safra  anterior
(+10,7%). A produtividade média
foi estimada em 60 sacas por
hectare e area plantada de 47,8
milhoes de hectares, informou o
presidente da consultoria, André
Pessoa, especialista em mer-
cado agricola, que também fa-
lou sobre as perspectivas para a
soja e milho.

EVENTO - Os numeros da
etapa soja do Rally da Safra,
maior expedicao privada de
avaliacao da safra de soja e
milho, foram apresentados a di-
retoria e a mais de 200 produ-
tores e técnicos da cooperativa.
Este foi 0 segundo dos quatro
eventos regionais (Bahia, Pa-
rang, Rio Grande do Sul e Goias)
programados pela Agroconsult
para apresentar os resultados
da 22® edicao da expedicao que,
em trés meses, percorreu 62
mil guildmetros, 1,6 millavouras
de soja em 13 estados - MT,
GO, MG, MS, PR, SC, SP, RS, PA,
MA, PI, TO, BA — mais o Distrito
Federal.

PRODUTIVIDADE - Mesmo
com a queda na produgao no
Mato Grosso do Sul e Rio
Grande do Sul, estado mais afe-
tado pela estiagem e altas tem-
peraturas (produtividade média
de 37,5 sacas por hectare e

producao reduzida de 20,2 mi-
Ihoes de toneladas para 15,3
milhdes de toneladas), os nu-
meros da safra no pais foram
recordes por conta do aumento
da produtividade no Mato Gros-
so, Goias, Bahia, Minas Geralis,
Parana e a regiao do MAPITO.

RECORDES - Seis estados de-
vemn registrar novos recordes de
produtividade: Mato Grosso,
Goias, Maranhao, Minas Gerais,
Tocantins e Ronddnia, com des-
taque para o Mato Grosso, que,
apesar do atraso na regulariza-
¢ao das chuvas no plantio e do
excesso de chuva durante a co-
Iheita, espera fechar a safra
acima de 50 milhoes de tonela-
das e produtividade média de
66,5 sacas por hectare.

MAIOR MEDIA - Ja Goias e
Minas Gerais sofreram com o
clima seco em marco, mas, de-
vem ter produtividades recor-

des de 68 e 66,5 sacas por hec-
tare, respectivamente. Mesmo
nao alcancando recorde de pro-
dutividade, por causa do periodo
guente e seco em margo, a
Bahia permanece com o titulo
de maior produtividade média
do Brasil pelo terceiro ano con-
secutivo, com 68 sacas por hec-
tare, junto com Goias.

PARANA - No Parang, a produ-
tividade meédia foi de 63 sacas
por hectare, apesar de que as
regioes Norte e Oeste do es-
tado enfrentaram periodos de
mais de 20 dias de clima seco e
quente durante o periodo de
enchimento de gracs, 0 que
comprometeu seu resultado.
Ha lavouras vizinhas com resul-
tados distintos onde uma chuva
a mais fez toda a diferenca. Pro-
dutividade ficou abaixo da espe-
rada, mas, foi considerada ra-
zoavel pela consultoria, paraum
ano seco e quente.

EXPORTACAO - Em funcdo da
questao geopolitica, criada com
a guerra comercial entre Chinae
Estados Unidos, a expectativa é
de que o Brasil exporte mais do
gue o volume recorde, de 2023,
de 102 milhoes de toneladas. A
Agroconsult aposta em 106 a
108 milhdes de toneladas de
soja, esmagando internamente
57 a 58 milhoes de toneladas e
estoques de 5 a 6 milhoes de
toneladas.

SAFRA 25/26 - Na safra
2025/26 o Brasil deve aumen-
tar em 500 mil hectares a area
de plantio de soja, podendo re-
sultar em uma producao ain-
da maior do que a deste ano,
se o clima for normal, o mesmo
ocorrendo na Argentina e Pa-
raguai, produzindo mais soja
mundialmente do que o con-
sumo, aponta o relatorio da
consultoria. A boa noticia é que
0s EUA devem reduzir NS
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PP i plantada em 5% a
6%, cerca de 2 milhoes de hec-
tares a menos, ja que esta mais
vantajoso plantar milho I, co-
mentou André Pessoa.

MILHO - Em maio e junho as
equipes do Rally da Safra reini-
clam o trabalho percorrendo as
lavouras de milho segunda
safra. O que era incerteza cli-
matica no Brasil Central, com
relacao ao milho, nao é mais,
apontou André Pessoa. Abril
registrou bom volume de chuva
e maio promete também e a
expectativa é de uma boa safra
de milho, com aumento ex-
pressivo na area de plantio. A
producao pode chegar a 109
milhdes de toneladas, estimou

0 especialists, que junto com as
27 mi-lhdes de toneladas do
milho verao somarao 136 mi-
Ihces de tonelada para uma
previsao de consumo de 100
milhces de toneladas. O cresci-
mento da demanda é ampa-
rado pelo mercado de etanol de
milho, que pode absorver 22
milhoes de toneladas de milho,
chegando a 35 milhdes nos
proximos anos.

André Pessoa e
Luiz Lourenco na
apresentacdo dos
resultados do Rally
da Safra

v
g
Vi

Mercado incerto demanda cautela

Os mercados de soja e milho
estao sob efeito das mudancas
geopoliticas. Nesta guerra co-
mercial entre Estados Unidos e
China, André Pessoa diz que o
Brasil € ganhador, mas, ressal-
tou que é importante entender
0 contexto e como pode afetar
0 mercado agricola. Mesmo
com as perspectivas positivas
geradas para o Brasil com a
guerra comercial, André Pessoa
acredita que no longo prazo
devem prevalecer os funda-
mentos do mercado — oferta e
demanda -eesteanojaéoter-
ceiro em que ha maior produgao
mundial do que consumo, au-
mentando os estogues mun-
diais de soja.

PRODUCAO E CONSUMO - As
altas do cambio e do prémio
deram uma ideia errada de es-
tabilidade de precos, mas, ha
muitas variaveis importantes na
formacao destes, que estao
mudando muito, e nao ha ne-
nhuma garantia de que os pre-
COS permanecam neste pata-
mar. No mundo devem ser con-
sumidas 406 milhoes de tone-
ladas das 423 milhoes produ-
zidas. Ja sao trés anos consecu-

tivos com producao maior do
gue consumo, com estoques de
16, 16 e oito milhoes nos dlti-
mos trés anos. Sem a guerra
comercial, a tendéncia de pre-
¢os em Chicago seria de baixa,
alertou André Pessoa.

ACORDO - O especialista co-
mentou que, diferente de 2018,
desta vez a China se preparou
muito bem para a guerra co-
mercial, formando estogues
antecipadamente e que so ha-
veria reflexos positivos real-
mente na safra 2025/26 se nao
houvesse um acordo entre 0s
dois paises até la. Na safra
2018/19, os EUA e China aca-
baram fechando um acordo
com grandes volumes de com-
pras pela China e que so nao foi
cumprido por conta da pande-
mia do coronavirus, “senao o
Brasil poderia ter perdido muito
na época’, ressaltou o especia-
lista. O objetivo do Trump sem-
pre foi negociar, acrescentou,
mas, Nas condicoes dele. Como
pegou a China preparada, agora
tera que lidar com o custo in-
terno e politico.

PARCELADA - A orientagaoc de

André Pessoa é para que 0s
produtores rurais aproveitem
as boas oportunidades e co-
mercializem sua producao de
soja de forma parcelada ao
longo do ano, ja que o mer-
cado apresenta muitas incer-
tezas.

MELHOR RENTABILIDADE - |Ja
no caso do milho, o grao deve
apresentar uma rentabilidade
melhor do que a da soja, uma
vez que 0 mercado interno, de-
vido a alta demanda, tem apre-

sentado precos melhores do
que no mercado internacional.
Cada vez mais 0 mercado do
grao sera regionalizado, apon-
tou André Pessoa. Diferente da
soja, 0 milho esta com seus es-
toques em queda no mundo e
mesmo com a perspectiva de
aumento na safra norte-ame-
ricana, a expectativa é de que
0S pregos nao caiam. Devido a
pressao da industria do etanol,
aregiao do cerrado ja esta com
mais de 50% da segunda safra
comercializada.
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EDUCACAO

Cocamar retoma o Programa Cooperjovem

O objetivo é capacitar professores, técnicos das secretarias municipais f"‘“” Ano Internacional
025

~ . -~ das Cooperativas
de educacao e das cooperativas para trabalharem com acoes elaboradas P

er um educador coo-

perativista abre por-

tas. Na ideia de que,

se desejamos edu-
candos cooperadores, precisa-
mos de educadores cooperati-
vistas. SO se ensina o que se
vive, comentou o professor
Renato Munhoz da Escola So-
cial Marista Irmao Acacio de
Londrina (PR), sobre o Pro-
grama Cooperjovermn que co-
meca a ser implementado pela
Cocamar par meio de um ter-
mo de compromisso firmado
entre a cooperativa, 0 Servigo
Social de Aprendizagem do Co-
operativismo (Sescoop-PR) e a
escola. A iniciativa é direcio-
nada a 104 alunos de 6° e 7°
anos que terao acesso, ao
longo de 2025, a metodologia.
Para isso, foi promovida a for-
macao de dez professores e da
equipe pedagogica.

SOLIDARIO - Professor de En-
sina Religioso e Histaria, Mu-
nhoz destacou que “resgatar
valores como a cooperagao no
ambiente escolar, contribui pa-
ra um ambiente mais colabora-
tivo e solidario” E sobre a ex-
pectativa de resultados com as
primeiras turmas, ele disse

acreditar que “a escola cria um
ambiente onde os valores que
desejamos vivenciar poderao
somar ao Cooperjovem como
uma ferramenta poderosa de
disseminacao dos valores ma-
ristas” O Programa tem como
objetivo capacitar professores,
técnicos das secretarias muni-
Cipais de educagao e das coo-
perativas para trabalharem

com agoes elaboradas segundo
diretrizes nacionais, Cujos eixos
tematicos incluem Educacao
Ambiental, Empreendedora,
Cooperativista e Financeira,
promovendo a cultura da coo-
peracao e do cooperativismo.

COOPERJOGO - Sua realizacao
atende aos principios 5° e 7° do
cooperativismo, que sao Edu-
cacao, Formacao e Informacao,
e Interesse pela Comunidade.
Ao mesmo tempo, em seus
objetivos de governanca ESG,
pretende contribuir para erra-
dicar o trabalho infantil, promo-
ver diversidade e equidade,
oferecer treinamento e educa-
cao, e atender as comunidades
locais. Todo este processo é
desenvolvido par meio da apli-
cacao de meétodos Iudicos
como o Cooperjogo.

NO PARANA - Em 2024, o
Cooperjovern contou com a

L

atuagao de 2.800 professores
em 220 escolas do Parang, al-
cancando mais de 28 mil estu-
dantes do 1° ao 9° ano do en-
sino fundamental em 60 mu-
nicipios do estado. Com o apoio
de 22 cooperativas e a dedica-
cao de agentes de desenvolvi-
mento humano, a capilaridade
do programa cresce. O Ses-
coop atua na area de educacao
e desenvolvimento do coope-
rativismo no Brasil, apoiando e
fomentando a formacao conti-
nuada de cooperados, funcio-
narios, liderancas e demais pu-
blicos ligados ao setor. Em
2005, a Cocamar firmou parce-
ria com o Sescoop para a for-
macao de multiplicadores do
Programa e, no ano seguinte,
as instituicoes parceiras come-
caram a receber a metodologia.
Capacitagao gque se estendeu
até 2019 e agora, apos seis
anos, esta sendo retomada
pela Cocamar.
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FEIRAS

O Agro Conecta na Expoinga 2025

Cocamar participa de Prova de Ganho de Peso e

com amplo estande onde recepciona produtores e

o pablico em geral para uma variada programacao

ealizada de 8 a 18 de
maio, a 51* Expoinga, no
Parque Internacional de

Exposicoes Francisco Feio Ribeiro,
em Maringa, conta com ampla
programacao e as novidades
mais recentes dos segmentos do
agronegocio, industria, comercio,
Servicos, gastronomia e entrete-
nimento e dois dias de entrada
gratuita. Comotema "0 Agro Co-
necta’ destacando o papel trans-
formador do agronegocio, a Ex-
painga 2025 sera o grande ponto
de encontro de conexoes, eviden-
clando que o agro vai além da
producao: é transformacao, con-
solidando sua posicao como uma
das maiores e mais importantes
feiras agropecuarias de categoria
mista do Pais.

PROJECAO - A projecdo é que os
negocios gerados e prospecta-

dos nafeira se aproximem do R$
1,1 bilhao, o numero de visitan-
tes fique acima de 516 mil pes-
soas, 4.720 bovinas, 1.108 ex-
positores, gerando mais de 10,8
mil empregos direto e indireta-
mente, movimentando o turis-
mo e contribuindo com a eco-
nomia da regjao.

ATRACOES - Na Expoinga estao
concentrados equipamentos, in-
sumos e tecnologias modernas,
Instituicoes bancarias, e oportu-
nidades de grandes negocios em
varias areas. No segmento da
pecuaria, a feira conta com dife-
rentes racas de bovinos, além de
equinos e ovinos e a realizagao
de lelldes. Tem ainda shows ar-
tisticos e eventos técnicos volta-
dos ao produtor rural, técnicos,
estudantes e o publico em geral,
com destaque para 7 Encontro

de Mulheres gue fazem a dife-
renca no Agronegocio Brasileiro
e 0 6 Forum Brasileiro de Inte-
gracao Lavoura, Pecuaria e Flo-
resta. Outro destaque, ja em seu
terceiro ano, é a Prova de Ganho
de Peso, promovida pela Socie-
dade Rural de Maringa com o
apoio da Cocamar, que € sempre
destaque na feira, com um
amplo estande onde recepciona
produtores e o pablico em geral
para uma variada programagao.

GANHO DE PESO - Conforme
explica o zootecnista Luis Henri-
que Pangoni, da cooperativa, sao
30 touros Puros de Origem (PO)
da raca Nelore, com idade entre

Cocamar recepciona 4,3 mil visitantes na

Participar das edi¢oes da Expo-
Londrina — considerada a maior
exposicao agropecuaria do pais,
Cuja 632 edicao foi realizada de
4 a 13/4, no Parque Governa-
dor Ney Braga em Londrina -,
tem sido uma experiéncia
muito positiva para a Cocamar,
conforme avalia a gerente exe-
cutiva de Marketing e Comuni-
cacao da cooperativa, Vania
Almeida. Em seu amplo es-
tande, a Cocamar recepcionou
4,3 mil visitantes, entre coope-
rados e seus familiares, produ-
tores de diversos segmentas,
autoridades, liderancas seto-
riais e o publico em geral.

DESTAQUES - Além de, tradi-

cionalmente, disponibilizar in-
sumos e equipamentos em
condicoes especiais de nego-
clacao durante o periodo da
feira, 0 espaco possibilitou que
apreciadores pudessem adqui-
rir cortes especiais de carne
bovina de animais precoces
oriundos do programa mantido
pela Cocamar, itens da linha de
varejo, comao cafés, oleas vege-
tais, farinha de trigo, bebidas a
base de soja, néctares de fru-
tas e molhos (maioneses, cat-
chup e mostarda), e acessorios
de estilo country.

PROGRAMACAO - Ao longo da
programacao, grupos de coo-
perados foram convidados a

participar de palestras sobre
diversos temas, entre as quais
0 atual momento e as pers-
pectivas do mercado de com-
modities, e 0 proprio programa
de carne precoce que visa apri-
morar essa atividade para
acessar um exigente nicho de
consumidores. Nao faltaram
surpresas, também. Em alguns
dos dias, o publica — principal-
mente o infantil - foi recepcio-
nado pelo Tinbot, o simpati-
co robo, com o qual interagiu.
E, em anexa ao estande, 0s
visitantes puderam conhecer
as novidades tecnologicas
apresentadas pela Cocamar
Maguinas, concessionaria John
Deere.

16 e 20 meses. Pertencentea 7
pecuaristas, o lote esta sendo
submetido durante 90 dias — 15
de adaptacao de 75 dias de
prova -, ja no Parque Internacio-
nal de Exposicoes Francisco Feio
Ribeiro, a uma mesma dieta em
sistema de confinamento, com-
posta por silagem de milho e
racao fornecida pela Cocamar. Os
animais entraram Com peso
medio de 450 quilos cada e a
previsao é que adquiram adima
de 1,5 quilo por dia. "Apos 0s 90
dias, os melhares touros vao ser
conhecidos a partir de critérios
como ganho de peso e as ava-
liacoes moarfologicas de cada
animal’; explica Pangoni.

Expolondrina

ESTAR JUNTO - "A Expolon-
drina € uma exposicao com-
pleta e de alta qualidade.
Assaociar a marca Cocamar ao
evento significa estar junto
COm 0S cooperados nesse im-
portante momento de difusao
de conhecimento e entreteni-
mento do agronegocio', desta-
cou VVania. A Cocamar comecou
a atuar em Londrina e em de-
zenas de municipios do norte
do estado em 2010 e, desde
entao, tornou-se uma pre-
senca assidua nas edicoes da
feira, evento no qual vislumbra
também a oportunidade de es-
treitar relacionamento com a
comunidade e impulsionar 0s
Seus negocias.
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COCAMAR MAQUINAS

Lancamentos e novidades
na John Deere Space

Realizado em Campinas, evento trouxe

tecnologia, inovacao e sustentabilidade para

os setores agricola, florestal e de construcao

om a participagao de

profissionais e clientes

da concessionaria Co-

camar Maquinas, a
John Deere promoveu entre 0s
dias 31 de marco a 4 de abrilem
Campinas, ao lado do Aeroporto
de Viracopos, o John Deere
Space, um evento de ambito na-
cional que combinou tecnologia,
inovacao e sustentabilidade. Um
verdadeiro show de maquinas,
em qgue a area do evento, de 40
mil metros quadrados, foi quatro
vezes maior, para se ter ideig,
gue o estande da companhia na
Agrishow, vitrine onde a com-
panhia expde tradicionalmente
as suas novidades.

LANCAMENTOS - Na ocasiao,
foram apresentados 15 lanca-
mentos em tratores, plantadei-
ras, pulverizadores e colheita-
deiras, além de inovagoes para
05s mercados de pecuaria, cana-
de-acUcar, construcao e flores-
tal. Em paralelo, aconteceu a
Expo Latin America, dedicada a
area de pas-vendas. De acaordo
com a John Deere, o evento re-
forcou a estratégia da empresa
de ir aléem das maquinas novas
e investir também em softwa-
res e solugoes que passam ser
embarcados nos equipamentos
ja existentes. \/eja box com o0s
detalhes das novas plantadeiras
e colheitadeiras.

CONECTIVIDADE - Entre os
destaques, estao a solugao de
conectividade via satélite JDLInk
Boost e pacotes de atualizacao
para equipamentos de gera-
cOes anteriores, além de inova-
coes especificas para a cultura

da cana-de-actcar. No evento,
a John Deere anunciou a comer-
cializacao no Brasil do JDLink
Boost, tecnologia desenvolvida
para superar desafios de conec-
tividade em areas rurais. A tec-
nologia utiliza arede Starlink, da
SpaceX, para garantir comuni-
cagao continua entre 0s equipa-
mentos agricolas.

EXPECTATIVA - A expectativa
da empresa é conectar 1,5 mi-
Ihao de maquinas até 2026, um
aumento significativo em rela-
cao as 775 mil ja conectadas. A
solugao coleta dados operacio-
nais e agrondmicos das maqui-
nas, enviando essas informa-
¢Oes para a nuvem, 0 que pos-
sibilita ao produtor tomar deci-
soes em tempo real.

CANA-DE-ACUCAR - Outro
lancamento foi o pacote de tec-
nologias voltadas para o setor
de cana-de-aclcar. O controle
de trafego foi aprimorado com
acombinacao de trés solucoes:
Direcionamento Passivo de Im-
plemento (ATIG), Autopath e
Sincronismo de Maguina (Ma-
chine Sync). Essas inovacoes
visam otimizar a precisao das
operagoes No campo, COmMo 0
plantio, a pulverizagao e a co-
Iheita. Conforme a empresa, o
uso dessas tecnologias reduz
danos ao solo e a soqueira,
além de melhorar a eficiéncia e
a produtividade da cultura.

UPGRADES - A John Deere
apresentou ainda o "Precision
Upgrades', pacote que possibi-
lita a atualizagcao de equipa-

mentos antigos e de outras
marcas com tecnologias de
ponta. As atualizagoes incluem
sistermas para melhorar a pre-
Cisao no plantio e na pulveriza-
¢ao, como 0 MaxEmerge 5ee 0
See & Spray Select. Esta dltima
tecnologia permite a identifica-
cao de plantas invasoras, com
pulverizacao apenas no local, o
que resulta em umareducao de
até 90% no uso de herbicidas,
promovendo ganhos sustenta-
Velis e econdmicos.

INVESTIMENTO - "Desbloquear
0 potencial tecnologico do cam-
po, por meio da conectividade
rural e da agricultura de precisao,
é ponto decisivo para o desen-
volvimento socioeconomico do
pais. Sendo assim, em 2024, a
John Deere investiu cerca de R$
180 milhoes na construcao do
primeiro centro de desenvolvi-

mento e testes paraa agricultura
tropical do mundo, para gue seus
produtos sejam concebidos e
testados em territario brasileiro,
considerando todas as variaveis”
explicou Antonio Carrere, presi-
dente da John Deere Brasil e
vice-presidente de vendas e
marketing da John Deere para a
América Latina.

COMPETITIVIDADE - O supe-
rintendente da Cocamar Maqui-
nas, Arguimedes Alexandrino,
disse que o John Deere Space
contribuiu para reforcar ainda
mais a imagem da marca no
pais, onde sua lideranca esta
consolidada ha muitos anos.
"Nossos clientes ficaram muito
bem impressionados com as
solugoes apresentadas que
visam a manter a compedtitivi-
dade do agronegocio brasileiro’,
declarou.
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COCAMAR MAQUINAS

As novas plantadeiras e colheitadeiras

As plantadeiras PL1200 foram
desenvolvidas com o objetivo
de atender as necessidades dos
diferentes mercados de produ-
tares de graos, incluindo a agri-
cultura familiar. Segundo a em-
presa, esses equipamentos
oferecem 15% mais desem-
penho operacional, 30% mais
autonomia de fertilizantes e re-
ducao de 44% no tempo de
abastecimento da caixa central
de sementes. Sao maquinas de
simples manejo, garantindo fa-
cilidade e agilidade no trabalho,
pronta para oferecer as tecno-
logias John Deere ao operador.

DIFERENCIAIS - Os principais
diferenciais dos novos equipa-
mentos sao a caixa central de
sementes, disponivel pela pri-
Mmeira vez Nas versoes menores
de plantadeiras, com capaci-
dade de 900 litros e equipada
com um sensar de nivel de se-
mentes; e a maior capacidade
de abastecimento de fertilizan-
tes, sendo capaz de armazenar
aproximadamente 170 quilos
por linha de produto. Outro di-
ferencial sao as molas pneuma-
ticas, que passam a cantar com
0 gjuste de pressaa facilitado. O
produtor rural faz apenas um
ajuste para todas as linhas de
plantio, reduzindo em 50 a 78
minutos o tempo de regulagem
e garantindo maior estabilidade.

TECNOLOGIAS - Alem disso,
elas vém preparadas para rece-
ber o aplicador de bioinsumos e
operar com as solucoes John
Deere: 0 SeedStar™ 2, uma tec-
nologia de monitoramento de
plantio, e o RowCommand™,
que contrala as linhas e evita
sobreposicao de sementes. As
plantadeiras 1200 também
contam com um vao livre maior,
de 90 milimetros, permitindo
um melhor fluxo de palhada, e
luzes led para facilitar o trabalho
noturno, ja que 0s agricultores

20 | Jornal Cocamar

dessas culturas costumam es-
tender a operacao até a noite
para cumprir ajanela de plantio.

MODELOS - A nova série esta
disponivel em quatro modelos:
a 1207, com sete linhas e espa-
camento de 45 centimetros ou
6 linhas de 50 centimetros;
1209, com nove linhas e espa-
camento de 45 centimetros ou
8 linhas de 50 centimetros;
1211, com 11 linhas de 45 cen-
timetros, mas podendo ser
adaptada para 10 linhas com
espacamento de 50 centime-
tros ou 6 linhas com espaca-
mento de 90 centimetros - para
o cultivo de amendoim; e 1213,
com 13 linhas com espaga-
mento de 45 centimetros ou 12
linhas de 50 centimetros.

COLHEITADEIRAS - As colheita-
deiras S5 e S7 apresentam ver-
satilidade e foram projetadas
para garantir eficiéncia, qualidade
de colheita e facllidade de opera-
cao. Com atualizacoes na cabine
e no design exterior, além de
ponteira pivotante para auxiliar
no descarregamento, as duas
novas series se destacam por
sua tecnologja e inteligéncia uni-
cas, proporcionando melhorias
significativas de desempenho,
gerenciamento de residuos, lim-
peza, qualidade dos graos e mo-
nitoramento de perdas.

MUDANCAS - A 55 500 conta

com um Sistema de Ajuste Au-
tomatico ao Terreno (ATA), ca-
paz de oferecer uma reducao de
perdas de até 50% em situagoes
de subida com uma inclinagao
de 25 graus de terreno. Alem
disso, sua cabine foi renovada,
oferecendo mais conforto, visi-
bilidade e ergonomia. As esca-
das de acesso receberam me-
Ihorias e um design moderno,
que garantem maior conforto e
acessibilidade. A colheitadeira
ainda conta com a inédita pon-
teira pivotante, que auxilia na
descarga e acomodacao dos
graos de maneira mais uni-
forme, otimizando a logistica.

LANCAMENTO - Ja a inovadora
colheitadeira S7, um dos lanca-
mentos mais aguardados no
evento, conta com uma tecnolo-
gia preditiva Unica no mercado,
conectividade avancada e um
design que potencializa o seu
desempenho. Essa maquina foi
projetada para maximizar a efi-
ciéncia, produtividade e qualida-
de operacional para o produtor.

AUTOMACAO - O grande dife-
rencial da Série S7 € a Automa-
¢ao de Colheita, que conta com
duas principais tecnologias. Uma
delas & a Automacao Preditiva
de Velocidade: duas cameras
frontais instaladas na cabine
mapeiam o terreno até oito me-
tros e meio a frente da plata-
forma. As imagens sao combi-
nadas a informacoes de satéli-

tes pré-configuradas e sao usa-
das para predizer o rendimento
da cultura. Assim, a maquina
ajusta a velocidade de colheita
de acordo com o rendimento 3,6
segundos antes do corte, man-
tendo a alimentacao sempre
constante, oferecendo 20% mais
produtividade.

AUTO AJUSTE - A segunda
tecnologia é a Automacao das
Configuracoes da Colheita, que
utiliza a localizagao geografica
e o tipo de cultura para as con-
figuracdes iniciais e depois se
baseia nas preferéncias do
usuario para proporcionar até
10% a mais de qualidade de
graos e 10% de reducao de per-
das. Assim, enquanto a ma-
guina se auto ajusta, o ope-
rador ganha tempo na opera-
cao e pode se concentrar em
tarefas mais importantes, co-
mo a logistica.

NOVA FAMILIA - A nova familia
de colheitadeiras da Série S7 in-
clui guatro modelos: 57 600: po-
téncia nominal de 333 cv/ 249
kW e poténcia maxima de 367
v/274 kW; S7 700: poténcia
nominal de 402 cv/300 kW e
poténcia maximade 460 cv/343
kW; S7 800: poténcia nominal de
473 cv/353 kKW e poténcia ma-
xima de 540 cv/ 402 kW; e 57
900: poténcia nominal de 543
cv/405 kW e poténcia maxima
de 617 cv/460 kW.



CAPACITACAO

Profissionais da Cocamar Maquinas

sao certificados pelo JD Tech

Formacao compreendeu manutencao dos equipamentos, treinamentos

comportamentais e as mais avangadas tecnologias disponiveis nos maquinarios

ez profissionais da con-
cessionaria  Cocamar
Maquinas participaram,

ao longo dos Ultimos 18 meses,
de uma completa capacitacao
oferecida pelo Programa JD
Tech, concluido no dia 8 de abril
e cujo objetivo é preparar jovens
talentos para os desafios do
setor agricola.

CONTEUDO - Entre aulas te6-
ricas e praticas, a formacgao
compreendeu desde a manu-
tencao dos equipamentos e
treinamentos comportamen-
tais, até as mais avancadas
tecnologias disponiveis nos
maquinarios. As aulas foram
ministradas por instrutores
certificados da propria conces-
sionaria, sob a chancela de ins-
trutores da John Deere. Ao final,
cada aluno recebeu um certifi-
cado internacional e se tornou,
oficialmente, técnico especiali-
zado para atuar na rede da fa-
mosa marca.

PROJETO PILOTO - Essa inicia-
tiva teve inicio em junho de
2023, quando a Cocamar Ma-
quinas, interessada No cons-
tante aprimoramento de seus
profissionais, respondeu pron-
tamente a um desafio apresen-
tado pela John Deere e orga-
nizou uma turma para fazer
parte do projeto piloto do pro-
grama de qualificacao, em nivel
regional. O JD Tech & mantido
pela fabricante em toda a sua
rede pelo mundo.

CARREIRA DE SUCESSO - A
especialista em treinamentos
da John Deere, Carolina Sobreira

e Souza, participou da cerimonia
de encerramento, que contou
com a presenca, também, de
familiares dos formandos. Se-
gundo ela, 0 programa marca ‘o
inicio de uma carreira de su-
Cesso para os participantes,
apas tanto empenho e dedica-
¢ao. O JD Tech conta com mais
de mil alunos em sua base,
transformando-os em excelen-
tes técnicos, preparados para
atender as demandas dos clien-
tes, com diagnosticos rapidos e
assertivos, gerando valor para
eles e para o negaocio”

COMPROMISSO - O superin-
tendente da Cocamar Maqui-
nas, Arguimedes Alexandring,
enfatiza que a concessionaria
reafirma seu COMPromisso
com a educacao e o desenvol-
vimento profissional, contri-

buindo para o fortalecimento
do setor e a inovacao tecnolo-
gica: "Os novos tecnicos estao
prontos para aplicar seus co-
nhecimentos e habilidades, im-
pulsionando a eficiéncia e a
sustentabilidade nas opera-
¢Ges agricolas” Segundo ele,
essa equipe se soma aos 65

colaboradores que atuam co-
Mo consultores técnicos e au-
xiliares mecanicaos, igualmente
qualificados pela John Deere e
que passam, rotineiramente,
por Nnovos treinamentos, utili-
zando o gue ha de mais avan-
cado em ferramentas e recur-
Sos tecnicos.
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ACROSS THE SEAS

Experiencia transformadora no Japao

Viagem técnico-cultural, a convite da IHARA,

aproximou cooperativas brasileiras das inovacoes

agricolas japonesas e fortaleceu parcerias

ntre os dias 3 e 12 de

abril, a Cocamar inte-

grou a comitiva espe-

cial promovida pela
IHARA no programa Across
The Seas, em uma jornada
técnico-cultural ao Japao - re-
feréncia mundial em inovacao
no agronegocio. A viagem reu-
niu cooperativas e clientes
para uma imersao no universo
da pesquisa e inovagao, pro-
movendo troca de conheci-
mento, fortalecimento de par-
cerias e ampliagao da visao de
futuro para o agronegocio bra-
sileiro.

VISITAS - Representada pelo
presidente, Divanir Higino, a Co-

camar participau de visitas a
centros de pesquisa e desen-
volvimento dos acionistas da
IHARA, que trabalham com
moléculas inéditas no Brasile a
Zen-noh, maior cooperativa
agricola do mundo, aléem de
reunioes estratégicas com em-
presas de P&D acionistas da
IHARA.

DESTAQUE - A Cocamar, re-
conhecida por sua atuagao ino-
vadara, se destacou entre 0s
participantes, reafirmando seu
COMPromisso com a moderni-
zagao do campo e a geragao de
valor para seus cooperados.
"Participamos de varias reu-
nioes de trabalho com contro-

Qualidade e
eficiéncia com
o melhor custo
beneficio.

E mais que top, é GTOP-GBR.

ladores da IHARA e a viagem foi
uma oportunidade, tambem,
para estreitar relacoes estrate-
gicas com impartantes caope-
rativas brasileiras, usando co-
mo referénciaa culturae as tra-
dicoes japonesas. Além disso,
visitamos locais que expressam
arealidade empresarial e social
japonesa’; afirmou Higino.

INOVACAO - Mais do que uma
missao empresarial, a viagem
também foi uma verdadeira ex-
periéncia cultural. "O Across The

(O) /eTOPGBR

Seas foi idealizado para propor-
cionar que nossos clientes pos-
sam conhecer o berco de toda
inovagao de tecnologia da
IHARA, além de promover uma
vivéncia cultural transforma-
dora, capaz de estreitar relacio-
namentos e inspirar nNovas
ideias para o agronegocio bra-
sileiro. A presenca da Cocamar
reforga nossa parceria de longa
data e o alinhamento de propo-
sitos entre nossas instituicoes),
destacou o diretor de Marketing
da IHARA, Rodrigo Lima.

f /cTorcer ) Www.GTOPGBR.COM.BR




COMUNIDADE

Emissoes sob controle
geram sustentabilidade

Além de aprimorar suas unidades no ambito socioambiental, Cocamar atende as

A .
’ Ano Internacional
)

2025 das Cooperativas
L)

L

demandas das comunidades vizinhas aos centros de recepcao e beneficiamento de graos

m sua busca continua

por praticas sustenta-

vels e a responsabili-

dade ambiental, a
Cocamar, desde sempre, tem
adotado medidas eficazes para
monitorar e mitigar os impactos
ambientais, aléem de realizar in-
vestimentos significativos em
captacao atmosférica, remo-
vendo substancias poluentes
do ar, gases, particulas ou ou-
tros contaminantes, com o ob-
jetivo de reduzir a poluicao
atmosférica e seus impactos na
sadde humana e no meio am-
biente. Com isso, aléem de apri-
morar suas unidades no ambito
socioambiental, atende as de-
mandas das comunidades vi-
zinhas aos centros de recepgao
e beneficiamento de graos,
afirma Osmar Valderrama,
coordenador de operacoes com
produtos.

AMBIENTE - O controle de
emissoes é realizado na Coca-
mar observando os limites de-
terminados pelos orgaos am-
bientais responsaveis. Quando

0s nUmeros apontam “anoma-
lias’, planos de agao sao coloca-
dos em pratica nas areas de
operacao para solucionar a nao
conformidade. Os indicadores
monitorados tratam das emis-
soes atmosfeéricas das caldeiras
e cogeragao, da fabrica de ra-
coes, residuos vegetais, ma-
quina e torrefacao de café e
maonitoram o entorno das uni-
dades beneficiadoras de graos.

INVESTIMENTOS - Conside-
rando so 0s Ultimos trés anos,
foram destinados recursos ex-
pressivos para essas melhorias
—R$ 12.450,00, e para 2025, a
projecdo & investir  R$
3.500.000,00. Esses investi-
mentos tém foco na mitigacao
de impactos ambientais por
meio do monitoramento dos
principais equipamentos emis-
sores de particulas, incluindo
secadores de graos, tombado-
res e maquinas de beneficia-
mento. A partir dessa analise,
sao adquiridos equipamentas
gue melhor se adaptam as ne-
cessidades de cada unidade,

sempre com fornecedores ho-
mologados.

MELHORIAS - As melhorias
englobam sistemas de capta-
(a0 Nos exaustores dos seca-
dores e moegas dos tomba-
dares, enclausuramento das
Mmoegas com portoes para con-
tencao de particulados, siste-
mas de filtragem nas maquinas
de beneficiamento por meio de
filtros de manga e construcao
de armazens de alvenaria para
acondicionamento temporario
de subprodutos.

AQE)ES ADICIONAIS - Alem
dessas medidas, a Cocamar
tem implementado acoes adi-
cionais para reduzir ainda mais
as emissoes de particulas,
como instalacao de centraliza-
dores de fluxo nos pontos de
embarqgue e transilagem, evi-
tando dispersao de particulados
durante a movimentacao dos
graos; construcao de barreiras
verdes dentro das unidades

para contengao de pequenas
particulas e uso de equipamen-
tos e equipes especializadas na
umidificacao dos patios com
polimero, minimizando impac-
tos ambientais e garantindo
conformidade com a legislacao
vigente.

SUSTENTABILIDADE - "Com
essas iniciativas, a Cocamar re-
afirma seu compromisso com a
sustentabilidade e o respeito as
comunidades proximas, bus-
cando solugoes tecnologicas
inovadoras para reduzir impac-
tos e promover um ambiente
mais equilibrado’; ressalta Os-
mar Valderrama.

PLANO DE AGAO - Para 0s pro-
XIMOS anas, NOVos investimen-
tos estao sendo programados.
Para isso, diversos estudos
estao sendo desenvolvidos e
um plano de acao mais abran-
gente esta sendo construido
juntamente com Departamento
Ambiental
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NO CAMPO

Sicredi Dexis
financia energia solar

As condi¢Oes sao acessiveis com pagamentos que podem chegar a até dez anos,

caréncia de até trés anos e taxas de juros entre 3% e 10,5% ao ano

Sicredi Dexis tem re-
forcado seu compro-
MISS0 Ccom a sus-
tentabilidade e a ino-
vagao no meio rural ao disponi-
bilizar linhas de financiamento
especificas para a implantacao
de sistemas de energia solar. A
Iniciativa atende tanto produto-
res rurails pessoas fisicas
quanto juridicas, desde que es-
tejam habilitados para operar
com credito rural e utilizem o
sisterma para suprir exclusiva-
mente as demandas energéti-
cas de suas atividades agro-
pecuarias.

PRAZOS - Com prazos de pa-
gamento que podem chegar a
até dez anos e caréncia de ate
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trés anos, os financiamentos
variam conforme o perfil do
produtor (pequeno, médio ou
grande) e a linha de crédito uti-
lizada. As taxas de juros,
gquando subsidiadas, oscilam
entre 3% e 10,5% ao ano. Ha
também a possibilidade de
contratagao com recursos pro-
prios da cooperativa, com taxas
ajustadas ao perfil do asso-
clado.

SUSTENTABILIDADE - A ener-
gia solar tem se mostrado
uma solugao eficiente para o
campo. "O financiamento de
sistemas fotovoltaicos repre-
senta nao so uma economia
significativa a longo prazo, mas
um passo importante na ado-

cao de praticas sustentaveis
na propriedade rural; afirma o
assessor de negocio agro da
Sicredi Dexis, Régis Fernando
Marangon.

PROJETO - O processo exige
apresentacao de projeto téc-
nico e orcamento detalhado,
aléem da documentacao con-
forme o Manual de Crédito
Rural (MCR). O crédito pode in-
cluir a aquisicao e instalacao
dos equipamentos, desde que
todos 0s custos estejam devi-
damente comprovados. Ainda
segundo Marangoni, “o produ-
tor tem liberdade para escolher
o fornecedor, desde que este
atenda as exigéncias do finan-
Clamento’”

BENEFICIOS - Projetos sus-
tentaveis como energia solar
podem contar com beneficios
adicionais, como os oferecidos
pelo Banco do Agricultor Para-
naense, desde que o produtor
se enquadre nos critérios defi-
nidos.

COMO FAZER - A Sicredi tam-
bém possui linhas de crédito
comercial para financiar siste-
mas de energia solar, as quais
produtores rurais também po-
dem acessar. Os interessados
devemn procurar uma agéncia
da Sicredi Dexis para avaliagao
do perfil, orientacao sobre a
linha mais adequada, aléem de
apoio técnico durante todo o
processo.




Novos Cooperados
do mes

UNIDADE COOPERADO UNIDADE COOPERADO UNIDADE COOPERADO
AGUA BOA-MT  Agropecuaria 3G Ltda IPORA Roberto Kimio Kobayashi ROLANDIA Guarani Agropecuaria Ltda
Thomaz Paulin Olivia de Paula Kirsch
ALTONIA Marcos Vinicius Cracco Pitanga Agropecuaria Ltda
ITAl - SP Anderson Camargo Terra Roxa Agropecuaria Ltda
ANDIRA Aluizio Aparecido Dutra Erica Marta Ferreira Eduardo Leonardi
Guilherme Augusto Del Padre Fernando Claudio Rocha Neto
Paulo Ronivaldo Nardoni SANTA CECILIA Diego Borazio Procencio
ITAPEVA - SP Luiz Eduardo de Morais Branco DO PAVAO
ARAPONGAS Agropecuaria Tanferri Ltda Murilo Henrique Macedo
Sidney Veloso de Oliveira SANTA FE Ciro Jose Abu Ghattas Zampieri
ASSA[ Maria de Lourdes Pellizzer Fabiana Batista dos Santos
JAGUAPITA Bruno Henrique Fornasieri Jocimar Langirolami
ASTORGA Luana Takata Gomes Tadeu Amin Abu Ghattas Zampieri
JAPURA Edson Precinotto
BURI - SP Giovane Felipe Fiuza Ediomara Aleotti SANTA ISABEL Olivia Ramilde
Jonas Quintino Edneia Aleotti Nascimento DO IVAi
Lidia Aparecida de Almeida Souto Edson Aleotti
Luis Fernando Antonio Soares SAO JERONIMO  Edson Leolino de Souza
LOBATO lonice Bulgarelli DA SERRA Genevaldo Aparecido Matias Crabi
CAMBE Keipnson Edgar Domingos Razente Odirley Amaro
Francisco Manoel Woitas SAO JIORGE Elza Trabuco Minali
CENTENARIO José Vanderlei Murro DO IVA[ Janaina Rodrigues Alves
DO SUL MARINGA Agatha Tatiane Correa Jodo Vinicius Scalabrin Panacho
Celiani Aparecida Bolzon Josiana Rodrigues
CHAPADAO Janaina Ferreira Antoniassi Elastico Andryelle Hidalgo Ferreira Pauro
DO SUL - MS NOVA LONDRINA Agerico Jodao Carneiro Kravutschk
Marcos Massahiro Onishi SAO SEBASTIAO  David Nunes de Aradjo
CIANORTE Fatima Perez Patricio Paulo Roberto Carrascoza de Menezes DA AMOREIRA
Jeverson Mario Lanza Regia de M Prata M Vieira Severo
SERRINHA Jodo Gimenes Xavier
CRUZALIA - SP Marisa Di Schiavi PARANAVAI Eduardo José Rigoni Maria Xavier Alvares Nogueira
Danielle Goncalves Teixeira
CRUZEIRO Santa Maria Participacoes e TAPIRA Carlos Alexandre Pissoli Gonsalves
DO OESTE Agropecuaria Ltda PITANGUEIRAS Elenice Mayumi lawoka Takahashi
TERRA RICA William Gimenes Azoia
DOURADINA Misael Alves da Silva PRESIDENTE Antdnio Gongalves Paulino
PRUDENTE - SP Maria Augusta Ramos Amorim Azulini UMUARAMA Gildo Lourenco Santana
FLORAI Eugénio Carlos Pedrone Selma Aparecida de Oliveira Julio Marin Filho
Nilda Vicentin Pedrone
QUERENCIA Walkiria Rosangela Baliscki Sturion
IGUARACU Ana Cristina da Costa Duarte DO NORTE
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MEMORIA

O que fazemos
em vida, ecoa
pela eternidade

Em memoria daqueles que deixaram seu legado na historia da Cocamar,
falecidos entre 21/03/2025 e 20/04/2025

Rosa Nercy Menoli Razente

% 27/06/1940 122/03/2025
Unidade: Cambé
Data de admissdo: 24/08/2010

Natal Aparecido Fenato

% 14/02/1962 123/03/2025
Unidade: Umuarama
Data de admissdo: 09/11/1989

Walter Hypoliet Maria Van de Vijver

% 24/03/1942 124/03/2025
Unidade: Campo Grande - MS
Data de admissao: 24/01/2025

Guilherme Lipinski

% 24/08/1944 125/03/2025
Unidade: Rolandia
Data de admissao: 13/08/2010
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Uilzo Félix Pessoa

% 12/08/1959 t26/03/2025
Unidade: Assai
Data de admissao: 29/07/2010

Ademar Pessutti

% 19/01/1943 126/03/2025
Unidade: Floresta
Data de admissdo: 29/02/1984

Nivaldo Trettene

% 13/04/1943 130/03/2025
Unidade: Sabaudia
Data de admissdo: 07/07/2010

Clovis Bertrani

% 18/10/1975 106/04/2025
Unidade: Assai
Data de admissao: 27/05/2020

@ cocamar

Carlos Noboru Yoshida

% 11/11/1951 106/04/2025
Unidade: Sao Jorge do Ivai
Data de admissdo: 10/11/1983

Teresa Luiza M. Ribeiro

% 22/10/1960 107/04/2025
Unidade: Jussara
Data de admissdo: 20/07/2017

Gines Sanches Peres

* 25/05/1942 112/04/2025
Unidade: Ourizona
Data de admissdo: 24/08/1983

Dorival Rodrigues

% 06/02/1949 +13/04/2025
Unidade: Cambé
Data de admissao: 16/08/2010

n cocamarcooperativa @ cocamar.com.br




Classificados

VENDO COLHEITADEIRA Massey Fergusson 56-50, ndo cabinado, ano 1985-B, em
bom estado de conservacdo, revisdo em dia, lataria, mecanica e com pneus bons,
acompanha uma Espigadeira 4 linhas original da Massey Fergusson ano 1993. Valor: R$
40.000,00. Contato com Gilmar pelo fone 44 99135-2934 (Vivo) ou 4599929-1270(Tim).

VENDO Trator Massey Ferguson 235, ano 1980, valor R$ 35,000.00, tratar com Ari
Bagatimnofone (43) 99135-3659.

quipamentos .“(!)'K

PULVERIZADOR DE LARANJA, (BERTO), Modelo Omega, 2.000 litros, -
Cambé/PR.Tratarcom4399936-06010u99936-0877.

ESPARRAMADOR ICOMAGRI no valor de R$ 10.000,00 e um PULVERIZADOR
JACTO 600 Litros no valor de R$ 15.000,00. Tratar com Vanderley Sanches 043
99616-8515.

PULVERIZADOR , Jacto Columbia, Modelo Ad18, ano 2003, Valor a combinar,
Tratarpelofone4399180-0173 comRodrigo.

PLANTADEIRA Fabricante Plant Center - Terracu-S 13000 Premier - com
Titanium 13 linhas, valor pedido R$ 300.000,00. Contato pelo fone (44) 99977
1125, falarcomMarcos AntonioFanhani.

PULVERIZADOR Eco Ranger da Kuhn, ano 2020, 18 metros de barra e comando
elétriconaaberturadebarraenaagua,novalordeR$105mil,euma

PLANTADEIRA BALDAN, nove linhas, com botinha e disco duplo no adubo, ano
1999/2000, unico dono, perfeitas condi¢des. R$ 32 mil. Contato pelo telefone
(45)99924-7933.

PLANTADEIRAEcoPlantCenter Terragus 11.000ano 2012, articulada, pivotada,
pipoqueira simples, marcador de linha, sensor semente, abre e fecha 1/2
Plantadeirafacdo dezarme, disco duplo e DESCOMPACTADOR de solo da Marca
Panter Terramax Ouro, 05 astes de 65cm entre aste de arrasto, ano 2018. Tratar
pelofone(44)99973-2248,falarcomAlcindoBoatto -Florai-Pr.

PLANTADEIRA 11 linhas, Tatu, ano 2009, no valor de R$ 95.000,00, TRATOR
NEWHOLLAND,com 320horas,ano 2019, novalordeR$230.000,00, BAZUCA
Tatu,an02019,novalordeR$60.000,00e GRADE 18/28,an02020,novalordeR$
52.000,00.Tratarpelofone(043)99913-2811, falarcomThomazSteinbrecher.

PLANTADEIRA ABUDADEIRA modelo COP CA MH CSU PM400 5-0913, 9 linhas,
ano 20/20 - marca Tatu, no valor de R$300.000,00. Tratar pelo fone (15) 99640-
4959, falarcomDenise.Massari-SaltodePirapora/SP.

PLANTADEIRA Kuhm pen PG 1200, disco de adubo e facdo de adubo, ano 2012,
com sensor de semente. Preco a combinar. Tratar pelo fone (44) 99119-5788,
falarcomoLuizPalaro.

VENDO CHACARA com 82.764m?, na estrada Jurupoca, a 1.500 metros do asfalto, em
Umuarama. Possui casa de madeira boa, curral de gado, energia elétrica, rodao d'agua,
formado de mombacga, 2.000 pés de eucalipto alonado e 7.000 pés de eucalipto. Valor: R$
550 mil. Tratar com José Costa, tel. (44) 99927-6678.

VENDO SITIO com 58.4 alqueire, mais 02 alqueires de reserva legal, totalizando 60,4
alqueires, Sendo: 02 Alqueires com eucaliptos, 16 piquetes, mais 02 pracas de
alimentagao, mangueira, 03 casas, 02 Barracdes, Area de lazer, sauna, pomar, toda cercada
(cercaarameliso - 06 arames). Tratar com Caroline - Araruna/PR - (44) 3562-1196.

VENDO SiTIO de 7,50 alqueires em Maringa, localizado na estrada Romeira, pagamento
com plano lavoura/soja, Valor 3.800 sacas de soja por alqueire, Tratar com (66) 98156 7387
(Tim), (66) 98102 6464 (WhatsApp).

VENDO PROPRIEDADE em Jaguapita-PR, com 35 alqueires de terra roxa, plantado
laranja, de porteira fechada. Tratar com Jo&o Ricardo Bortolassi, fone (43) 99930-6562.

VENDO SITIO na estrada do Guerra em Maringd, a 3 km do Jardim Oriental, com 7,5
algueires. Forma de pagamento: 5.000 sacas de soja por alqueire. Interessados entrar em
contato pelo tel. 44 99103-6457, falar com Sérgio. OBS: prazo para comprador que seja
cooperado tradicional da Cocamar.

VENDO FAZENDA Santa Catarina, em Engenheiro Beltrdo (PR), com 118 alqueires,
sendo 88 de plantio, com CAR e Georreferenciada, solo entre 45% a 75% argila, com
nascente de agua, represa com estrutura pronta para pivd instalada com motor e
transformador, 3 barracoes, 2 casas de funcionarios e sede com piscina. Tratar com
AnaPaulaGois-(71)981211221.

VENDO Casa de alvenaria no centro de Cambé-PR. 230m2 de area construida em
terreno de 588m2. Sem permuta. Contato: (44) 3354-5385 / 98856-7334. Tratar com
Luciana.

VENDO Sobrado com 202,40 m2, 3 dormitorios, no Jardim Oasis, em Maringa. Valor de
R$ 600 mil por R$ 500 mil. Tratar fone 44991025048.

VENDO CASA NOVA, em Floresta, Valor R$ 160.000,00, Aceita-se troca por imovel
rural. Pagamos a diferenca do valor. Tratar c/Denise Kobata 4499917-0742.

VENDO CASA em Mandaguacu, de material, aprox. 70m2, na Rua Geraldo de Jesus
Ramalho, 244. Aceita-se caminhdo graneleiro no negdcio. Valor: R$ 120.000,00. Tratar 43
99665-68880u4399619-8884.

VENDO Imovel de dois andares Londrina-PR, com 1260 m? de area construida. Possui 7
lojase 24 salas comerciais. Valor acombinar. Tratar 43 3037-9788 ou 43 99997-2126.

VENDO FordRanger XLS 2.3, ano/mod: 2008/2009, gasolina 16 v, preta, vidro elétrico, ar
condicionado, pneus BF, 3 lugares, 148 mil km. Valor a combinar. Tratar 18 99773-3540
com José Lazaro Tusco.

VENDO Belina 4x4, ano 1986, cor dourada, unico dono, roda livre, chave geral, direcéao
hidraulica, impecavel. Tratar pelofone 43 3254-3441, com Osvaldo.

VENDO Fiat Toro 2019/19, diesel, 4x4, preta, cdmbio automatico, cabine dupla, com 94
000km. ValorR$ 120.000.00. Tratar com Claudio José de Souza (41) 99159-5297.

EQUIPAMENTOS MANDIOCA - PLANTADEIRA 2 linhas, Plant Center, Bazuca G2
ano2021,R$31.800,00; ROCADEIRAfrontal, Visanorte,ano2021,R$19.000,00;
ENXADA/CAPINADEIRA, rotativa Agrimec Rotacarp R$ 20.000,00; MOTO CG
agro,comkitaplicador,semplaca, uso exclusivonoagro,R$4.000,00. Tratar pelo
fone(44)99972-0804, falarcomoFernandoSerrano.

Cooperado, esse espaco € seu.
Para anunciar, solicite ao
gerente de sua unidade.
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EMINOVOS COCAMARIMAQUINA

COLHEITADEIRA

Case 7230 + plataforma
de corte 35F, ano 2014,
5.666 hs de motore

draper adaptada

COLHEITADEIRA

Massey Ferguson 9690 +
plataforma de corte 25F,
ano 2011, 3.494 hs motor
e 2.325 hsrotor, peneira
fixa e piloto e GPS

COLHEITADEIRA

John Deere 5540 +
plataforma 622, ano 2014
4.206 hs de motor e
3.786 hsrotor,

peneira nivelante

COLHEITADEIRA

John Deere 1570 +
plataforma 622,

ano 2011, 4.703 hs
de motore 3.135 hs
de trilha, peneira fixa

TRATOR

New Holland TM 165,
ano 2008, cabinado,

3.938 hsrotor, peneira fixa,

7.516 hs motor e 6.800

COLHEITADEIRA

John Deere S550 +
plataforma 630, ano 2014,
6.700 horas de motor

e 4.800 horas de trilha,
peneira fixa

COLHEITADEIRA

New Holland TC 59 +
plataforma de corte
23 pés, ano 2003,

hs trilha e peneira fixa

plataforma 622, ano 2018,
2.500 hs motor e 1.800 hs
rotor e peneira sistema ATA

COLHEITADEIRA

New Holland CR 9060 +
plataforma 30F, ano 2013,
6.018 hs de motor e
4.110 hs rotor,

peneira nivelante

COLHEITADEIRA

John Deere S430 +

COLHEITADEIRA

John Deere STS9670 +
plataforma 630, ano 2013,
4.493 horas de motor

e 2.975 horas de trilha,
peneira nivelante

TRATOR

John Deere 5078E,
ano 2018, 3.500 hs

de motor, cabinado,
78 cv e 4 cilindros

COLHEITADEIRA

John Deere STS 9570 +
plataforma 625, ano 2013,
5.950 hs motor, 4.240 hs
rotor, peneira nivelante

e pré disposta para piloto

TRATOR

New Holland TS 6040,
ano 2010, 4.500 hs
de motor, cabinado,
110cv

TRATOR

Case Maxxum 135, ano
2009, 8.500 horas motor,
cabinado, pneu radial,
estadcom 180 cv,
modificado bico e bomba

5.065 hs de motor, 30 mts
de barra, piloto e GPS

ano 2013, com 18X45,
vacuo e botinha

PLANTADEIRA

John Deere, modelo 1113,
ano 2013, com 13X45,
vacuo, inoculador, botinha
e marcador de linha

Stara Imperador 2650,

PULVERIZADOR

ano 2014, 5.000 hs
de motor, 30 mts de
barra, piloto e GPS

9.446 hs de motor, 27 mts

AUTOPROPELIDO

John Deere M4025,

ano 2018, barras de fibra,
763 hs de motor, 30 mts
de barra, piloto e GPS

AUTOPROPELIDO

Jacto, modelo Uniport
Star 2500, ano 2014,

de barra, piloto e GPS

John Deere, modelo 1109,

Cocamar Maquinas

PLANTADEIRA

John Deere, modelo
1111,an02013,
com 11X45, radial,
botinha e marcador
de linhas

PLANTADEIRA

Kuhn, modelo PDM PG00,
ano 2020, com 9X45,
vacuo, monitor sementes,
botinha e marcador

de linhas

PLANTADEIRA

Tatu, modelo PST4,
ano 2011, com 11X45,
radial, botinha e
marcador de linha

Se interessou?

Entre em contato pelo
WhatsApp (44) 99706-0089

PLANTADEIRA

Planticenter Terrracus
Premier,ano 2017,
com 14x50,

vacuo, botinha e
marcador de linha

oupelo Pipiag
QR Code @ :



